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Was ist PartnerRegio?

Im Netzwerk ,,PartnerRegio“ haben sich Férderban-
ken zusammengeschlossen, um mit weiteren in der
Infrasturkurforderungen beteiligten Institutionen
und Personen in {iberregionaler Kooperation Opti-
mierungspotenziale zu nutzen.

PartnerRegio startet als ein Netzwerk der Forder-
banken und méchte eine ,,Marke“ fiir eine fodera-
listische Infrastrukturférderung in Deutschland
schaffen. Eine gesellschaftsrechtlich organisierte
Fortentwicklung des Netzwerks wird gepriift. Die
Griinder des Netzwerks sind die Investitionsbank
Schleswig-Holstein, die NRW.BANK, die Thiiringer
Aufbaubank sowie die Investitionsbank des Lan-
des Brandenburg. Die Investitionsbanken der Ldn-
der Niedersachsen (NBank), Rheinland-Pfalz (ISB)
und Sachsen-Anhalt (IB LSA) haben einen Beob-
achterstatus und werden PartnerRegio moglicher-
weise kiinftig noch verstarken. Mit weiteren
Forderbanken ist PartnerRegio iiber den Bundes-
verband Offentlicher Banken Deutschlands (VOB)
im Gesprdach.

Beginnen wird das Netzwerk mit der weiteren
Erschliefung des deutschen PPP-Marktes als
Variante der Beschaffung im Infrastrukturbereich.

Die Mitglieder von PartnerRegio verfiigen tiber
weitreichende praktische Projekterfahrungen und
sind regional verankert. Sie arbeiten eng mit den
PPP-Einrichtungen der Lander zusammen bzw. er-
fullen (im Fall der Investitionsbank Schleswig-Hol-
stein) die Kompetenzcenterfunktion in ihrem
Bundesland.

Welche Ziele will PartnerRegio am
PPP Markt umsetzen?

Der deutsche Markt fiir Offentlich Private Partner-
schaften befindet sich in einer Entwicklungsphase.
Um den PPP-Standort Deutschland weiter zu etab-
lieren, besteht in den einzelnen Regionen anhal-
tend groRer Handlungsbedarf. Dies gilt etwa fiir die
teilweise beobachtbare Wiederkehr einer unreflek-
tierten PPP-Skepsis bei Biirgern, den Aufsichtsbe-
horden, in Kommunalverwaltungen und der Politik.
Fragestellungen der Finanzierung von PPP-Projek-
ten und deren Optimierung gewinnen in einem
schwierigen Kapitalmarktumfeld an Bedeutung.
PartnerRegio mdchte mit Informationen und geeig-
neten FérdermaBnahmen aufkldren und helfen.

Die in PartnerRegio organisierten Férderbanken
mochten mit Hilfe einer engeren Kooperation ge-
eignete Fordermafinahmen und passende Forder-
produkte fiir PPP entwickeln. Die Férderbanken
konnen ihre PPP-Aktivitaten auf diese Weise bes-
ser koordinieren und einen regelmafigen Informa-
tionsaustausch pflegen. Durch die Biindelung des
PPP- Know hows der Forderbanken soll in Abstim-
mung mit den Landern und Kommunen ein organi-
siertes Netzwerk geschaffen werden. Bereits
bestehende PPP-Strukturen werden dabei nicht in
Frage gestellt, sondern als potenzielle Kooperati-
onspartner betrachtet.

Welches Angebot bietet PartnerRegio
fiir den PPP Markt?

B Fachbezogene Grundsatz- und
Standardisierungsarbeiten

PartnerRegio mochte innovative PPP-Férdermaf-
nahmen entwickeln, um die Finanzierung und For-
derung von PPP-Projekten zu erleichtern. In diesem
Zusammenhang kdnnen auch Beitrdge zu den
notwendigen Grundsatz- und Standardisierungs-
arbeiten geleistet werden, wie sie bei den Bera-
tungen zum OPP-Beschleunigungs- und
PPP-Vereinfachungsgesetz im Bereich der Forde-
rung, Finanzierung und Besteuerung von PPP-Pro-
jekten identifiziert worden sind.




B Gemeinsame Produkt- und
Programmentwicklung

Die Finanzierung und Férderung werden auch erste
Themenschwerpunkte des Netzwerks sein.
PartnerRegio wird der Frage nachgehen, wo die
Defizite in diesem Bereich liegen und auf welche
Weise die Forderbanken (z. B. durch gemeinsame
Produkt- und Programmentwicklungen) helfen
konnten. Es wird ein Anforderungsprofil an eine
effiziente und modelloffene Forderung erstellt,
welches das fiir PPP-Projekte typische Lebens-
zykluskonzept beriicksichtigt.

B ,,Kontaktbo6rse* fiir Kommunen

PartnerRegio versteht sich als ,,Kontaktborse” fiir
Kommunen. In Roundtable- und Kamingesprdachen
mochte man kommunale Vertreter zusammenbrin-
gen und deren Probleme und Fragen im Zusam-
menhang mit PPP er6rtern. In Workshops,
Seminaren und sonstigen geeigneten Veranstal-
tungsformen werden zur Losung der Probleme In-
formationen und fachliches Know how angeboten.

B Vertrauensbildung durch Informations-
austausch

Gemeinsam mit den Kommunen sollen Durchset-
zungsdefizite bei PPP-Projekten analysiert werden.
Dem zuletzt wieder starker wahrnehmbaren Negativ-
trend in der 6ffentlichen Beurteilung von PPP-Projek-
ten sollen Positivbeispiele entgegengesetzt werden,
die den Nutzen des PPP-Gedankens unterstreichen.
Dazu gehdren auch Workshops oder Schulungen fiir
Sparkassen, Volksbanken, Regionalbanken und
vertrauensbildende Informationsveranstaltungen fiir
interessierte Kommunalpolitiker.

B Internationale Partnerschaften

PartnerRegio setzt auf internationale Kooperatio-
nen und Partnerschaften. Aufgrund der foderalisti-
schen Struktur eignet sich das Netzwerk fiir die
internationale Interessenvertretung der Regionen.
PartnerRegio wird einen engen Kontakt mit der
Europdischen Investitionsbank (EIB) pflegen und
sich fiir den Erhalt eines Netzwerks der europaéi-
schen PPP-Kompetenzzentren einsetzen.

Warum PartnerRegio — welchen
»Mehrwert“ bringt das Netzwerk fiir
den PPP Markt?

In einem Netzwerk PartnerRegio kbnnen vorhan-
dene PPP-Strukturen der Forderbanken und deren
Know how effizienter genutzt und weiterentwickelt
werden. Durch die beabsichtigte Vernetzung sollen
uberfliissige Doppelarbeiten vermieden und groft-
mogliche Synergieeffekte erzielt werden.

Die Férderbanken agieren neutral und diskriminie-
rungsfrei am Markt. Als Einrichtung der 6ffent-
lichen Hand fiir die 6ffentliche Hand genief3en sie
das besondere Vertrauen der Kommunen. Zu
dieser Vertrauensbildung gehort auch die konse-
quente Ausrichtung auf die regionale Flache.
PartnerRegio steht Kommunen mit kleineren PPP-
Projekten als Ansprechpartner zur Verfiigung. Wege
zur Einbeziehung des Mittelstandes in PPP-Pro-
jekte haben im Netzwerk eine hervorgehobene
Stellung. Durch die enge Anbindung an die Lander,
deren Forderbanken und die Kommunen kann
PartnerRegio in besonderer Weise zur Vertrauens-
bildung im Bereich der Landes- und Kommunal-
politik beitragen. Alle MaBnahmen dienen dem
gemeinsamen Ziel, den PPP-Markt in Deutschland
positiv voranzubringen.

Welche weiteren Themen stehen fiir
PartnerRegio an?

Das Netzwerk PartnerRegio wird sich situativ bei
allen Themen rund um Infrastrukturforderung ein-
setzen, bei denen es aufgrund seiner foderalen
Struktur sowie seiner gemeinsamen Expertise
einen Mehrwert bieten kann.
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